附录：

作为联合国供应商有哪些好处？ 
◆被联合国购买的商品一律享受免税待遇；
◆供应商所能提供的商品与服务能在联合国召开的各种会议上作为信息进行发布； 
◆被联合国列入供应商数据库，能获得联合国采购的最新消息，是在采购时被优先考虑的；
◆联合国与指定供应商是通过电子网络联系的，因而可以加快企业的电子商务进程；
◆企业可以利用联合国这一国际平台，为产品做免费推广，向国际市场展示企业的产品、技术和管理，紧抓国际市场巨大商机，快速进军国际市场；
◆各国驻联合国的代表都以供应商目录向所在国介绍，作为采购进口优选； 
◆作为联合国采购商是企业形象的重要标志。提升企业形象，是企业的无形资产、资信证明，成为联合国供应商可以大大提升企业形象，是企业的无形资产，同时可作为外国大公司的优先采购对象；
◆与联合国做生意不存在“倾销与反倾销”、“贸易壁垒”等我们近来在国际贸易中经常遇到的困扰，非常适合还未走出国门的中国企业；
◆联合国86个成员国的国内企业采购也会通过联合国的采购指定供应商名录中寻找采购货源，这部分每年所发生的采购额即可达350亿美元之巨，还有许多跨国公司如GE等也参考这个名录来寻找采购对象；
◆有些国家的企业专门与联合国做贸易，并形成了相当的规模，而且发展非常平稳，有的还从小企业发展成为跨国公司；
◆通过与联合国做生意，可以学到规范化的国际商品交易规则，培养国际商务人才，非常适合致力于开拓国际市场的中国企业。

